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2006 2007
2006 = 2007

ox | g | 32 | @ ox | |y | 32 | 7E
st A 19,616 24,043 4,701 6,129 3,883 4,903 4,389 10,027 5,056 4,571
(YoY) 22.6% -6.6%  63.6%  30.2% -6.8%
rapi—Ls 9,190 11,198 1,748 2,737 2,681 2,024 1,282 4,813 3,561 1,543
(YoY) 21.8% -26.7%  75.8%  32.8% = -23.8%
27|28 5,224 6,691 1,640 2,023 850 711 1,877 3,269 983 563
(YoY) 28.1% 14.4%  61.6%  15.6%  -20.9%
AtxpE 2,764 3,149 1,016 958 123 667 976 1,424 181 568
(YoY) 13.9% -3.9%  48.7%  46.9% @ -14.8%
AL 1,891 2,158 166 227 129 1,369 101 299 192 1,566
(YoY) 14.1% -39.1% = 31.8%  48.8%  14.4%
7] E} 547 846 131 184 100 132 154 221 140 332
(YoY) 54.7% 17.2%  20.3%  39.9% @ 151.2%
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2008E 2009E 2010E 2011E 2012E
o =24 42,785 51,861 65,095 79,615 88,789 102,526 19.1%
17| 17,544 22,698 29,579 35,081 41,358 46,476 21.1%
27| 10,225 12,126 14,412 17,935 20,139 22,023 16.6%
AR} 5,232 5,788 6,282 6,736 7,624 8,505 10.2%
o 5,248 5,736 7,378 8,346 9,952 14,436 22.4%
7|E} 4,536 5,513 7,444 11,517 9,716 11,086 19.6%
Fgole 3,855 5,009 6,891 9,016 10,791 13,216 27.9%
47| 1,554 2,150 3,110 3,814 4,761 5,684 29.6%
371 1,406 1,718 2,048 2,568 2,914 3,212 18.0%
A} 21 67 211 316 491 621 96.9%
oz 238 346 541 763 1,069 1,739 48.8%
7|E} 636 728 981 1,555 1,556 1,960 25.2%
gdgolds 9.0% 9.7% 10.6% 11.3% 12.2% 12.9%
7] 8.9% 9.5% 10.5% 10.9% 11.5% 12.2%
371 13.8% 14.2% 14.2% 14.3% 14.5% 14.6%
AEX} 0.4% 1.2% 3.4% 4.7% 6.4% 7.3%
Il 4.5% 6.0% 7.3% 9.1% 10.7% 12.0%
7|E} 14.0% 13.2% 13.2% 13.5% 16.0% 17.7%
* DII2| ofEHat oAbt HAMA BFAL|X| 2US (20074 ML) 28
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	2010 Vision인 매출 10조 달성은 차질 없이 진행되고 있음  
	중기 목표 달성은 중장기 전략을 일관되게 추진한 결과이며, Bobcat 인수에 따른 Global 역량 확보로 성과 개선은 가속화될 전망임
	2007년에는 Fundamental 역량 강화 및 성장 시장 진출 확대로 사업의 구조적인 경쟁력을 갖추었음
	2007년 건기 BG는 중국과 신흥시장의 경쟁 우위 확보로 24%의 높은 성장을�달성하였음
	2007년 공기 BG는 고성장 시장에의 성공적 진입 및 고수익 제품 판매 증대로 �27%의 높은 성장을 달성하였음
	2007년 경영 실적
	2007년 BG별 실적 (연결)
	2008년 건기 BG는 중국에서의 역량 강화 및 신흥시장 집중을 통한 고수익 구조로의 전환을 가속화할 것임
	2008년 건기 BG 주요 경쟁력 지표
	2008년 공기 BG는 Product Mix 고도화 및 상대적으로 약한 중국 및 신흥시장에 �집중할 것임
	2008년 공기 BG 경쟁력 지표
	 지역별로는 중국과 신흥시장에서 전체 성장의 64%를 확보할 계획임 
	중국 시장은 올림픽 이후 성장 둔화 우려가 있으나 굴삭기 판매는 정부 주도의      인프라 투자와 연계되어 지속적인 고성장이 전망됨
	2008년 경영 계획
	2008년 BG별 전망 (연결)
	재무구조
	2007년 경영 실적
	2008년은 고기능 신제품 출시 및 신흥 시장 Channel 확대로 높은 성장률을 달성할 계획임
	미국 주택 경기 침체는 DII의 매출에 크게 영향을 미치지 않는 구조임
	2008년 계획에 시너지 창출은 반영되지 않았으나, 시너지가 가시화 될 경우 �성과 개선 Potential은 매우 높음
	최근 세계 금리 인하 추세에 따라 조달 금리가 2%p. 하락하여 재무적 부담은 거의 �없으며 이자 보상 배율은 2배 이상의 건전한 구조를 유지할 전망임
	2007년 본부별 손익 현황 (본사)
	2007년 지역별 수출 현황 (본사)
	중기 경영계획 (연결)

